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El despatx frances
Coutot-Roehring,
lider mundial
en genealogia
successoria, acaba
d'obrir una oficina
a Barcelona per
oferir els seus
serveis derecerca
del successor
legitim d'una
heréncia en cas
que el difunt no
hagi deixat
testament. Al
mercat espanyol
no tenen gairebé
competidors.

Rastrejar el mon ala
recerca del successor
d’una herencia

TEXT A.RODES
ctualment a Catalu- nals que davant la defuncio habitatges o edificis en una ciu-
nya7decadal0 d’una persona que nohadeixat  tatdiferentdelaresidenciadel
herencies es queden testament tenen necessitat de successor, i aquesta empresa

ense adjudicar, ja
sigui per falta de testament o
perque no s’aconsegueixen tro-
bar els successors. Aix0 a finals
d’any suposa una xifra estimada
de prop de 20 milions d’euros
-100 al total del conjunt espa-
nyol- que normalment acaba
anant a parar amans de ’Estat o
dels bancs perlavia de la sub-
hasta publica. Amb I'objectiu
d’accelerarlarecercade’hereu,
el despatx frances Coutot-
Roehrig, lider mundial en gene-
alogia successoria, acaba d’obrir
la seva primera oficina a Barce-
lona, des d’on pretén captar el
mercat emergent espanyol.

“A Espanyano tenim practi-
cament cap competéncia”, diu
Marco Lamberti, director de
Coutot-Roehrig al nostre pais.
Elsinteressats a sol-licitar els
seus servei solen ser professio-

resoldre el problema de
I’heréencia. “Per exemple, un
administrador de finques, que
hade saber a qui hade cobrar
les despeses de manteniment
d’un pis després que en mori el
propietari”, explica Lamberti.
Un altre cas poden ser advocats
que s’ocupen de gestionar una
heréncia familiar de la qual es
desconeix el successor, o que
per algun motiu el testament
del difunt hagi quedat nul. “La
defunci6 d’una persona és un
esdeveniment public, s’anuncia
amolts llocs. Aixi que molta
gent pot acudir anosaltres”,
conclou Lamberti.

Métode centenari

Un cop rebuda la peticio,
I’equip de genealogistes posa
en marxa la investigacio,
basada en métodes detectives-
cos propis i en una extensa
base de dades (lamés gran del
mon després de la del Penta-
gon dels EUA, assegura Lam-
berti), fruit de més de cent anys
d’experienciaen el sector. Cou-
tot-Roehrig es va fundar el
1894 i dona feina a 250 perso-
nes arreu del mon. “Som I’tnic
despatx que garanteix el 95%
d’éxital’horade trobar
I’hereu”, assegura Lamberti.
Coutot-Roehrig té oficines
propies a Franca, Italia, Suissa,
Belgica, Poloniaiels EUA, onla
competencia és extensa i molt
agressiva en preus, i a part tre-
balla amb una extensa xarxa de
col-laboradors locals.

Un cop detectat el successor,
Coutot-Roehrig reté una comis-
sid sobre el valor net de ’herén-
cia, és adir, després de deduir
impostos, despeses notarials i
liquidar els actius immobiliaris i
patrimonials. En molts casos,
les herencies consisteixen en

s’encarrega de vendre’ls perque
I’hereu pugui cobrar en liquid.
Lambertirecorda el cas recent
dun pages d'un petit poble del
Pirineu que varesultar ser
I’hereu d’un pis a Paris valorat
en més de mig milié d’euros.

Generar confianca

“La gent mostra certa incredu-
litat quan un dels nostres espe-
cialistes els contacta per comu-
nicar-los que tenen dret auna
heréncia que desconeixien
—diu Lamberti-. Un cop ens
hem guanyatla seva confianca,
els hereus tenen totalalliber-
tat per decidir si volen firmar
un contracte amb nosaltres o
no”, conclou.

L’oficina de Barcelona té
cinc treballadorsi gestiona
prop de 150 expedients a tot
I’Estat. Lamberti veu moltes
similituds entre el mercat espa-
nyolil’italia, on Coutot-Roeh-
rig és present des de fa anys,
com I’elevadaburocraciaen la
tramitacio d’heréncies i els vin-
cles migratoris amb ’America
Llatina. I.’obstacle principal
aqui son les diferencies de lleis
entre autonomies, com
I'impost de successions, que a
Catalunya és molt alt, “toti que
aFrancaencaraho és més”, diu
Lamberti. “Es fotut que un cosi
de sise grau hagi de pagar gai-
rebé un 60% d’impostos sobre
unaherencia que desconeixia,
pero sempre és millor alguna
cosa queres”, afirma. Lallei
francesa permet buscar succes-
sors fins a la sisena generacio
[en grau col-lateral, és a dir,
seguintlalinia de cosins,ino en
grau ascendent o descendent],
mentre que al nostre pais
només permet heretar fins ala
quarta. “Aixo redueix el nostre
mercat”, es lamenta Lamberti.u



